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5 SECRETOS PARA CRECER
CON FACTURAS

Carlos Franco - Gerente General de Diviso Bolsa

(SE PUEDE OBTENER FINANCIAMIENTO SIN ASUMIR DEUDAS?

La negociacion de facturas, mas conocida como factoring, esta cobrando
cada vez mas fuerza en nuestro pais. Al permitirte adelantar el cobro de la
factura, se convierten en una importante fuente para obtener
financiamiento sin asumir deudas. Pero en la mayoria de los casos, no se
explotatodo el potencial de esta herramienta.

Hay cinco claves que tal vez no sabias que puedes hacer para sacarle el
maximo provecho a las facturas negociables y lograr que no solamente te
saquen de un apuro, sino que te permitan ampliar mucho mas los
horizontes de tu empresa. A continuacion, te las contamos:

1. Apunta a ventas grandes

Una de las ventajas que te ofrecen las facturas negociables es que la falta
de liquidez ya no es un impedimento para cerrar importantes tratos con
grandes empresas o corporaciones.

Podria pasar que una de estas empresas quiere hacerte un pedido
bastante grande y le entregaras una factura por cobrar a futuro, pero no
cuentas con la liquidez para cumplir con la magnitud del pedido.

En el pasado quizas no hubieras tenido otra alternativa que no cerrar el
trato, para no arriesgarte a fallarle a tu cliente. Pero en la actualidad,
puedes vender esa u otra factura de otro proveedor, obtener el efectivo y
brindar el servicio, conlo cual generaras rentas importantes aun sintener
suficiente capital.

“Ahora yapuedes ir tras esos grandes tratos que
sinduda haran crecer a tu empresa”

2. Diversifica tus fuentes de financiamiento

La linea de crédito bancaria de tu empresa, como la de cualquier otra, tiene un limite y por ello debes procurar no
ocuparla siempre que puedas evitarlo. Si ante la falta liquidez recurres a un producto bancario, estaras ocupando

parte de estalinea.

En cambio, si acudes a un fondo de inversion alternativo, como los Fondos de Inversion de Acreencias (FIA), de
igualmanera podras ceder el cobro de tu facturay obtener el dinero en efectivo, pero bajo unalineaindependiente

aladel sistemabancario.
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Asi, dejas mas despejada tu linea de crédito bancaria para cuando te sea mas conveniente usarla. No es
recomendable desplazar una fuente de financiamiento por otra, sino diversificarlas, asi tu empresa siempre
podra disponer de efectivo para aprovechar las oportunidades que se le presenten.

3. Reinvierte el dinero con rapidez

Mientras mas rapido obtengas liquidez de tus facturas por cobrar y la
reinviertas en tu empresa, podras obtener mayores ganancias.

Poreso,nolodudes:silatasade descuento que te aplicaran en lanegociacion
de facturas te permite obtener suficiente rentabilidad al reinvertir el dinero,
adelante, haz que tu empresa crezca a mayor ritmo.

4.Envezde ahorrar,invierte

Sinegociaste tu factura por cobrary solo necesitabas con urgencia parte del dinero en efectivo, podrias optar por
ahorrar la otra parte. Pero ten en cuenta que, al permanecer en una cuenta corriente, tu dinero no esta generando
rentabilidad para tu empresa. Se podria decir que esta durmiendo.

En cambio, puedes optar por generar rentas mediante un fondo mutuo conservador, donde podras disponer del
dinero cuando lo necesites pero recibirds unatasa de rentabilidad mas competitiva que la bancaria.

En fondos mutuos como los que administra Diviso Fondos, puedes depositar el dinero que para una compra que
haras en dos o tres semanas y durante ese lapso estarias generando rentas para tu empresa.

“Siasumir un riesgo no te genera mayor rentabilidad, ;para que hacerlo?”

9. Evitariesgosinnecesarios

En el Peru, la mayoria de entidades que ofrecen factoring bancario asumen el cobro de la deuda, pero no los
riesgos de incumplimiento. Es decir que, si tu cliente no paga, ti tendras que hacerlo.

Es diferente con los fondos de inversion alternativos como los Fondos de Inversion de Acreencias (FIA), donde el
fondo asume el riesgo y si el cliente no paga, a ti no te cobraran por el incumplimiento. Si asumir un riesgo no te
genera mayor rentabilidad, ;para qué hacerlo?

Es importante que siempre averiglies las condiciones que se te ofrecen al obtener financiamiento y mantener tu
dinero generando rentabilidad la mayor parte del tiempo. Con responsabilidad y saludable ambicion, tu empresa
entrara en un circulo virtuoso de crecimiento.
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